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AZIENDE. |l gruppo produce macchine da stampa, imballaggio e packaging alimentare ha un fatturato di 120 milioni

Uteco cresce sul mercati esteri
«Ora puntiamo di piu all’Asia»

Aperto un ufficio di rappresentanza a Singapore
erinnovatala partnership strategica con Sace:
oltre'80% del giro d’ affari deriva dalle esportazioni

v.l.ri.z.n.ttl

I prossimi mercati target su
cui concentrare l'interesse so-
no la Cinaed il Sud Est asiati-
co. Senza trascurare nel frat-
tempo i clienti che dagli altri
continenti richiedono le mac-
chine da stampa, e trasforma-
zione per limballaggio e il
packaging alimentare, pro-
dotte a Colognola ai Colli.
L'interesse di Uteco Conver-
ting - societa per azioni scali-
gera da oltre 120 milioni di
fatturato nel 2016 - perle de-
stinazioni asiatiche e confer-
mato anche dalla scelta di
aprire nella scorsa primavera
un ufficio di rappresentanza
a Singapore, allo scopo di pre-
sidiare meglio gli sbocchi ci-
nese, indocinese ed indiano.
«Paesi molio interessanti
per chi, come noi, produce

packaging per food», spiega
Simone Quinto, Cfo (respon-

sabile finanziario) del Grup-
po Uteco ma é anche ammini-
stratore delegato di Uteco
Converting, e vice-presiden-
te di Uteco North America
Inc. E azionista di minoran-
za, «Si tratta infatii di aree
densamente abitate, a forte
crescita demografica, che pre-
vedibilmente si apriranno
presto a consumi alimentari
occidentali. Si puo ipotizzare
una diffusione pit capillare
di supermercati, con crescita
nelle vendite di cibo confezio-
nato», precisa Quinto.

MERCATIASIATICL Per questo
nella primavera scorsa,
I'impresa ha aperto un ufficio
dirappresentanza a Singapo-
re. Mentre in autunno ha or-
ganizzato conferenze e conve-
gni in Cina per far conoscere
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il proprio marchio agli indu-
striali dell’alimentare locale.
«Valuteremo dai ricultati
che otterremo nei prossimi
anni se ci saranno le condizio-
ni per insediare una sociefa
commerciale, su modellc di
quella operativa dal ’91 ad
Atlanta negli Usa, con l'obiet-
tivo di offrire service, ricambi-
stica e sviluppo vendite», sot-
tolinea ancora Quinto.

ORDINI IN AUMENTO. Il grup-
po industriale veronese rea-
lizza olire 1'80% del giro
d’affari all'estero, producen-
do esclusivamente nel Vero-
nese, un centinaio di macchi-
ne da stampa all'anno. «Gli
ordini sono in progressivo au-
mento e anche il 2018 si sti-
ma in crescita rispetto

all'anno che si & appena chiu-

So», analizza.

Un trend che si rafforza an-
che attraverso la strategia di
ampliamento sistematico del
portafoglio di prodotti messi
a disposizione, alcuni studia-
ti propno per i mercati emer-
genti.

Per vendere anche in Paesi
che presentano un discreto
margine di rischio, da oltre
10 anni Uteco si avvale, tra
P'altro, del supporto di Sace.

LasededellUtecoa Colla . Coli )

Una collaborazione che po-
tra rivelarsi preziosa anche
in futuro, Una delle ultime
volte che I'impresa ha utiliz-
zato il canale della riassicura-
zione del credito e stato a fine
estate.

«Realizziamo macchine dai
costi ingenti ed & impensabi-
le non essere assicurati sul va-
lore della commessa», conti-
nua. «In settembre abbiamo
spedito in Cile un ordine del
valore di 1,4milioni».

Come evidenziano anche da
Sace, che con Simest costitui-
sce il polo dellexport e
de]]’mtemamonahzzamone
del Gruppo Cassa depositi e
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prestiti, con uffici venetia Ve-
nezia e Verona, la possibilita
di assicurarsi contro il man-
cato incasso della fornitura
di impianti, ha consentito al-
la Spa di Colognola di offrire
al proprio cliente cileno solu-
zioni di pagamento competi-
tive.

«La nostra propensione
spinta all'export ci induce a
ricercare continuamente so-
luzioni che riducano drastica-
mente il rischio Paese», con-
clude Quinto, «ed in questo
senso la partnership con Sa-
ce si € finora dimostrata pre-
zZiosa». ® .
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